Spodtdzielnia wynikow

Oferta szkoleniowa

Nazwa szkolenia: Jak odnies¢ sukces gdy jeste$ poczatkujagcym Agentem
ubezpieczeniowym?

Giowny cel szkolenia:

Przekazanie praktycznych wskazéwek dla poczatkujagcego Agenta ubezpieczeniowego i rozwgj

nawykow, ktére pozwolag mu przetrwac poczatki pracy i odnies¢ sukces.

Co zrobimy:

Przeprowadzimy Agenta przez pierwsze dziatania umozliwiajgce mu odnalezienie sie w nowej
roli. Przetrenujemy ,rozkodowywanie portfela klientéw” czyli pokazemy jak przygotowac sie do

rozmowy z takiego rodzaju klientem.

Jakie beda skutki szkolenia

e Poczatkujacy Agent otrzyma komplet precyzyjnych wskazéwek przydatnych w
poczatkach pracy w ubezpieczeniach

e Przekazanie agentom kluczowych elementéw rozmowy przez telefon: USMIECH!, ,hak na
uwage klienta”, powotywanie sie na doswiadczenie w branzy np. budowlaricy, mechanicy,
lekarze, prywatni przedsiebiorcy.

e Agent bedzie potrafit ,rozkodowac portfel swoich klientéw”, umawiac spotkania oraz
sprzedac na portfelu

e Agent bedzie potrafit wykorzystywac potencjat swojej firmy do stworzenia przewagi

konkurencyjnej



SZCZEGOLOWY HARMONOGRAM:

CZAS TRWANIA: 2 dnipo 8 h

Dzien 1
O Jestem poczatkujgcym Agentem — praktyczne wskazowki jak przetrwac pierwsze

miesigce oraz jak ustali¢ plan dziatan

O Wzmocnienie poczucia szacunku do samego siebie w nowej roli — uwarunkowania
srodowiskowe i rodzinne oraz sposob pracy (brak etatu) moga obniza¢ poczucie wtasnej
wartosci

O Stworzenie i wykorzystanie human story do rozmowy z klientem (dotyczy szczegdlnie

mtodych wiekiem i/lub poczatkujgcych w branzy ubezpieczen

Dzien 2
O Praktyczne wskazéwki na temat przygotowania swojej pracy w pierwszym okresie bycia
Agentem

O Warsztaty: Jak przygotowac sie do rozméw z klientami z portfela i/lub leaddw

przekazywanych przez Towarzystwo Ubezpieczen

O Przekazanie i indywidualne opracowanie praktycznych i skutecznych wskazéwek jak
poczatkujgcy Agent powinien informowac ludzi ze swojego otoczenia czym sie obecnie

zajmuje (niwelacja negatywnym stereotypdéw na temat agentow)

Cena: 4.000 PLN

Spoétdzielnia Wynikéw zastrzega sobie prawo do zmian w powyzszym harmonogramie.

Powyzszy harmonogram ma charakter pogladowy i zostanie Scisle dostosowany do

kazdego klienta indywidualnie, po podpisaniu umowy.







